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bon e ui ier On aide les startups et les PME technologiques
q’ p a commercialiser leurs produits innovants

Commercialisabion
d’un produit innovanb

Omnirobotic a développé le Shape-to-motion™,

une intelligence artificielle qui permet aux Ton équipier m’a permis
robots industriels d’analyser les pieces et de voir clair dans le
d’effectuer les taches, selon les objectifs, processus de vente!

de facon autonome. Sans programmation.

omni

1- Objectifs du client
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Trouver les premiers Identifier le marché Préparer 'embauche
utilisateurs payants qui répondra le plus d’un premier vendeur
rapidement possible au sein de I'entreprise

2 - Enjeux du client

e Technologie en développement
¢ Prototype couteux
e Besoin de données réelles

¢ Millieu industriel
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ROBOTIC o

e Trouver ses premiers clients
e Identifier un marché porteur

¢ Embaucher son 1¢ vendeur

4 - Réalisations
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Leads Intéréts Visites Projets
Lancement Démo réelle Projet pilote 7 clients
prototype prototype payants
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signes USA CANADA de vente de vente directeur vente

e Organisation de deux événements
«clés en mains» qui ont augmenté
la visibilité (lancement, exposition)

e Développement de la méthode de
vente, raffinement du message

e Dynamiser les communications
e Structurer I'entonnoir des ventes avec les investisseurs et les clients

avec un processus clair et mesurable potentiels
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5 - Prochaines ébtapes

e Transférer la responsabilité des activités de commercialisation vers
I’équipe interne.

e Faire de la génération de leads qualifiés

Conbacbtez-nous




