Propulsé par

dive

(InJvalidez rapidement vos idées d’affaires avec des faits.

FACTUEL EST UN EUENEMENT GRATUIT ET AUTOFINANCE, PAR
DES ACTEURS PRIVES QUI ONT DECIDE DE SE MOBILISER POUR
METTRE DE L’AUANT L’IMPORTANCE D’ALLER CHERCHER DES
PREUVES TANGIBLES SUR LE TERRAIN.

bon éq,Uipier En collaboration avec

MEDIAVORE 5 LRBRIQUE

IT EN 4 RENCONTRES:

Lancement Factuel 202/ _
avec Catherine Fournier & 3 mai
Conférence B2B: De besoins

a1 OpPOrtunités avec Etienne Garbugli

« IL ¥ A BEAUCOUP DE MYTHES AUTOUR DU FAIT QUE
C’EST POSSIBLE D’AVOIR UNE IDEE PARFAITE, QU’ON
LANCE ET QUI FONCTIONNERA. SI ON REGARDE LES
STATISTIQUES, 93% DES COMPAGNIES PIVOTENT OU
CHANGENT COMPLETEMENT DE MODELE D’AFFAIRES. »

Panel dentrepreneurs
L'écart entre Ila théorie
et la pratiqgue avec
Sabrina Hémoncl, Laurent Blanchet

& Linzi Shang, animé par JD Bégin

« JE UAIS PARLER A DES CLIENTS TANT ET
AUSSI LONGTEMPS QUE J’APPRENDS DES CHOSES
SUR LE SEGMENT. » —SABRINA

« LES ENTREVUES SERVENT A LA RECHERCHE
DE SOLUTIONS, LE MUP SERT A UALIDER SI LA
SOLUTION REPOND AU PROBLEME. » - LAURENT

S5 mai

Atelier Testing
Business ideas

avec David J. Bland

<« CUSTOMER INTERVIEWS ARE A GOLD MINE
OF INFORMATION. AND IT’S SOMETHING YOU
WANT TO DO CONTINUOUSLY EVEN AFTER YOU
HAVUE AN MUP OR A PRODUCT. »

o mai

- | Panel dentrepreneurs

6 mai Signaux positifs/néegatifs:
CQuand est-ce qu'on pivote?
avec Milkana Brace, Julien Chosson &
Marc-Antoine Ross, animé par Rita Baker
<« IT’S ABOUT LISTENING TO THE URGENCY OF THE
SITUATION, AND UNDERSTANDING THE IMPACT OF
NOT SOLVING THE PROBLEM. IS IT A VITAMIN OR A
PAINKILLER? > - MILKANA

« ON A DECIDE DE PIVOTER QUAND ON A EU ASSEZ
DE CLIENTS QUI AVAIENT LE MEME PROBLEME.

LA DONNEE A ENORMEMENT AIDE A JUSTIFIER LA
DECISION ET NE PAS RESTER ENLISE. » - JULIEN
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RTICIPANTS

NOUS AVONS DEMANDE AUX PARTICIPANTS CE
QUI LES MOTIVE LE PLUS A PARTICIPER A FACTUEL:

« DECOUVURIR DES « JE CHERCHE DES « UOIR DES EXEMPLES

STRATEGIES POUR CONSEILS ET DES CONCRETS DE PROJETS « PARTAGER AVEC
FACONS DE FAIRE DE UALIDATION. »

UALIDER LES CONCEPTS D’AUTRES FONDATEURS

2 ’ POUR NOUS INSPIRER 0

ET IDEES D’AFFAIRES. » EN DEMARRAGE QUI
DANS LA VALIDATION « EN APPRENDRE SUR N p
TERRAIN. » P SONT A L’ETAPE

« S’IMPREGNER ) s EngRIENCES s DE VALIDER ET

DE TECHNIQUES CONFERENCIERS ET COMMERCIALISER

POUR INSPIRER LES « POUR DAVID J. AR S5 £
BLAND & ETIENNE. LEURS TECHNOLOGIES. »

ENTREPRISES DE

GARBUGLI ! »
NOTRE INCUBATEUR. >»

QUELQUES CHIFFRES:

O O O sur la plateforme Airmeet

d’intérét sur les réseaux sociaux
14 régions du Québec, Ontario, USA,

Algérie, Belgique, France
Répartition par profils:

Startup & Scaleup:
recommandent Factuel s e e e e
Ecosysteme (AIE):
O Travailleur.e autonome:

/\ Etudiant.e:
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ONFERIENCIERS
— > PARITE: 42% DE FEMMES 11 CONFERIENCES QUI CUMULENT:
POUR UN EVENEMENT e 178 ANNEES D'EXPERIENCES
EN TECH! e 2L ENTREPRISES LANCEES
DAVID J. ETIENNE
BLAND GARBUGLI

PRECOIL - CEO
AND FOUNDER
TESTING BUSINESS
IDEAS - AUTHOR

Y X I

LEAN B2B - AUTEUR
ET ENTREPRENEUR

SABRINA LINZ]I LAURENT MILKANA MARC- JULIEN
HEMOND SHANG BLANCHET BRACE ANTOINE CHOSSON
HOTPOC - GALLEA - BIOLIFT - JARDON - ROSS WASTACK -
FONDATRICE DIRECTRICE DES CEO ET CO- FOUNDER DFUSE - CO-FONDATEUR
OPERATIONS ET FONDATEUR AND CEO CO-FOUNDER
CO-FONDATRICE AND CEO

ANIME PAR:

AVEC LALLOCUTION DE:

JEAN- JEAN-DAVID RITA BAKER CATHERINE
PHILIPPE BEGIN BAKER PIVOT & FOURNIER
SICARD DISTRICT 3 -

4 ACCELERATION - DEPUTEE A L’'ASSEMBLEE
TON EQUIPIER - CEO STARTUP HELPER & CONSULTANTE NATIONALE DU QUEBEC
ET CO-FONDATEUR ANGEL INVESTOR PRINCIPALE

PLAISIR DE VOUR REVOIR L'AN PROCHAIN!




